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NOSSA HISTORIA

Com quase 18 anos de investimento na marca, o Grupo TMC é uma das maiores
referéncias em materiais de construcao no Rio de Janeiro.

No Grupo TMC a sua loja tera mais visibilidade e forca no mercado!

Amplie seu investimento, tenha lucros memoraveis, cresca conosco e vire um lojaco.

l‘®‘, Tecnologias oy Suporte comercial
Parceria com sistema de gest3o Kl s produtos, televendas e
comercial. marketing.
= Marketing n Negociagao
/N Suporte de marketing ﬁﬁ Acesso a fornecedores com
descontos
Gy Juridico S Taxas

Orientacao juridica As melhores taxas de cartao
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DO LOJISTA TMC?

Pra vocé que tem uma loja no comércio varejista de material de
construcao ou quer empreender nesse ramo, Vocé vai precisar ser
INOVADOR, ENGAJADO, ANALITICO, FOCADO, ANTENADO E
MAO NA MASSA.

‘m Investimento

Lojista a partir de R$ 10 mil

m Taxa de associado

Pagamento de 1,5 salario minimo mensal
R$ 2277,00. Contrato de 2 anos.

w4 Projeto

Layout da loja padronizado, setorizado, adaptavel
ao tamanho do estabelecimento com o nome da
marca Grupo TMC. Custeado pelo lojista ou
investidor.
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DO GRUPO TMC COM OS LOJISTAS

Acompanhamento de todo o processo de migracao e implementacao do novo lojista
no Grupo TMC

Reunides trimestrais com todos os lojistas e visitas periodicas em cada loja.

Negociacoes com os fornecedores para garantir o melhor preco

Campanhas de marketing

Participacao em eventos e workshops para oferecer tendéncias e novidades
do setor
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PROJECAO E RETORNO

Pra vocé que tem uma loja no comércio varejista de material de construcao, confira alguns fatores
gue sdo essenciais para o sucesso do seu negdcio. Apontamos quais sdo os pontos que mais
precisam de atencdo, sdo recomendacoes praticas e dicas para melhorar o desempenho do
empreendimento e aumentar as vendas e colher um bom rendimento.

Base

Posicionamento de mercado, gestao de
produtos, controles financeiros,
parcerias, relacionamento com o cliente.

Tenha gestdo de processos, gestao de
estoque, bom atendimento, organizacao
da loja e uma 6tima logistica.
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A parceria do Grupo TMC com os
fornecedores garante uma margem mais
saudavel e com isso um retorno financeiro
melhor para as lojas.
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